e
PROGRAMA

Networking + Rueda de Negocios

Para gremios, asociaciones, cooperativas, municipios, comunidades

CRISTIAN HORMAZABAL
SEI‘VICIOS@COI"I-tIgO.COITI

C 0 n 'ﬁ g o HTntigc: Consulting

. . © @servicioscontigo
consulting & partnership | @& www.con-tigo.com

© +56 9642 51371



S e -
OBJETIVOS Y RESULTADOS

PARTICIPANTES

Objetivo General 70

Por la naturaleza practica del

«  Generar nuevas redes de apoyo, interaccion e intercambio programa, la pre-organizacion de las

comercial entre los beneficiarios de la organizacion. actividades grupales y la generacion
emparejamientos entre ofertantes y

demandantes.

Objetivos especificos:

Facilitar la interaccion entre los participantes del programa.

*  Proveer herramientas para la estructuracion del discurso de ventas y RESULTADOS
oferta de valor. (1]
 Identificar potenciales areas de negociacion exitosa entre los 5 0 /0
participantes. De los participantes del programa
*  Obtener preacuerdos contractuales entre los participantes del programa. Ylictlall operaciones de "9990i03
Entregar herramientas practicas y efectivas para concretar operaciones cotizaciones y/o ventas efectivas.

de VENTA entre los participantes del programa
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PROPUESTA METODOLOGICA  sceecea e

participantes hacia el conocimiento mutuo, la
concrecién de acuerdos de negocio y la exploracion
de oportunidades de “encadenamiento comercial”,
“encadenamiento productivo” y ventas.

EL Formulario ONLINE se utilizara para (1) interacciones PREVIAS al evento, (2) coordinacion durante las actividades y (3) con capacidad para

SUGERIR generar encuentros directos entre Ofertantes y Demandantes.

Sesion 1:

Trabajo de Networking dentro de un entorno
lUdico y participativo que conduce a :

(1) la disposicién personal para generar redes
basdndonos en la construccion de la CONFIANZA,
(2) la incorporacién PRACTICA de herramientas
Utiles para presentar una “oferta de valor”,
desarrollar un “pitch de venta” efectivo y generar
“acuerdos de negocio” con elementos formalesy
(3) la PUESTA EN PRACTICA de un discurso »
efectivo de ventas, incorporando los materiales
entregados. Todas las relatorias se desarrollan
con estrategias de COACHING grupal.

RESULTADOS (sesidn 1):

. Listado de Clientes Potenciales
. Evaluacion de la actividad
. Entrega de sugerencias: jcomo prepararse

para lograr VENTAS en la rueda de
negocios (sesion 2)?

Recibe ASESORIAS

Durante una semana
los participantes
preparan sus ofertas
para aprovechar la
Rueda de Negocios
segln las
sugerencias, lo
aprendido y con el
apoyo de sus
asesores.
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La sesion 2:

Rueda de Negocios: un espacio preparado para el
encuentro de PAREJAS de ofertantesy
demandantes.

Las mesas pueden ser asistidas o apoyadas,
segun la necesidad de los participantes, por los
asesores de CONTIGO Consultores.

» RESULTADOS (Sesién 2)

. Registro de operaciones prospectadas
(cotizaciones)

. Registro de operaciones CONTRATADAS

. Volumen estimado de negocios alcanzados
araiz de la actividad y de la plataforma
online.

. Evaluacion de la experiencia
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REQUERIMIENTOS ESPECIFICOS DEL PROGRAMA:

1, PRE-CONSULTA ONLINE previa verificando INTERES por la actividad, capacidad
y voluntad de participar.

2, Seleccion segun caracteristicas de quienes manifiestan Interés (punto 1): Giro
comercial, tamafio, etc., productos, servicios, etc. . ..para establecer RUBROS de
ofertantes-demandantes. El analisis de datos obtenidos en punto 1y la toma de decision
estaran a cargo de la entidad contratante.

3, Comunicacion de CONFIRMACION con los participantes preseleccionados segin puntos
1y 2. a cargo de la entidad contratante.

4, Apoyo de nuestros consultores a los grupos de trabajo durante sesion 1
y sesion 2

3, Apoyo de los asesores para preparacion de ofertas personalizadas segin prospectos

de sesion 1:

1. Apoyar a los participantes en el desarrollo del pitch de ventas telefdnico y
presencial.

2. Apoyar a los participantes a identificar, mejorar y comunicar su propuesta de valor.

3. ldentificar y promover oportunidades de encadenamientos comerciales o
productivos entre sus clientes.

SESION 1: EL ESPACIO

120-150 metros cuadrados
70 sillas

Espacio PLANO

Espacio DIAFANO (movilidad)

Proyector y pantalla

Sonido

7 mesas largas (expo SOMBREROS)
Las sillas deben ser movibles
Mesa o espacio para “barra de
Coffee”

SESION 2: RUEDA DE NEGOCIOS

120-150 metros cuadrados
Se necesitard entre 4 y 10 mesas

para 2-3 personas (se define y
sequin sesion 1)

Las sillas deben ser movibles
Debe haber un espacio para una
barra permanente de Coffee
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RESULTADOS ESPERADOS DEL PROGRAMA (indicadores)

N° de asistentes que participan Meta: 70 empresas.

N° de nuevos Clientes/Usuarios para la organizacidn Meta: 50%. 35 empresas.
N° de nuevas cotizaciones y oportunidades entre clientes Meta: 50%. 35 empresas.
N° de contratos o ventas cerrados entre participantes Meta: 40% 28 empresas.

Informe de resultados:

Operaciones // Cotizaciones // Volumen de negocio alcanzado (individual y global)
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SESION 1

© € - CHARLA

. 10:00 - 10:30
S
%“J) - Motivacional
w : -
¢ P - Confianza y Asociatividad
0 - Presentacion Directorio de
asistentes. Actividades,
000 ofertas y contactos.
Q::
0

Centro de Desarrollo de Negocios Santiago, 17y 30 ¢
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SESION 1

Q@ € - EERCICIO

R R
PRl ) : .
] " La Feria de los Sombreros

Cr « Trabajo en grupos
- * Actividad participativa

¢  Temas a trabajar:

Colaboracién
Estrategia y
Competencia |
Cooperacion
Confianza
Redes
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Sesidn 1. Dinamica - “FERIA DE LOS SOMBREROS”

La dinamica “La Feria de los Sombreros” es un trabajo con grupos lo mas mixtos posibles (competidores potenciales,
clientes potenciales y otros participantes) y busca generar primeros vinculos, interacciones y observacion entre los
asistentes.

LOS GRUPOS PARA LA “FERIA DE LOS SOMBREROS” se definen por combinaciones de COLORES
en los identificadores de los asistentes (Diversas actividades econdmicas)
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SESION 1

-- COFFEE - RECESO

11:45-12:00

Tiempo para descansar, conversar, interactuar con otros participantes,
Disfrutar de una excelente comida y prepararse para las actividades siguientes.

o
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SESION 1

04“
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- CLINICAS: Preparar tus ventas

12:00 - 13:00

Explicamos detalladamente el uso de los materiales entregables a desarrollar
con potenciales clientes para la sesion 2 (rueda de negocios)

e  Embudo de ventas.
* Prospeccion de clientes
e Acercamiento a clientes

a * Prepara tu Pitch de Ventas

L_______________,

320
Po<®
3930

b
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Materiales practicos con orientacion a resultados

Practica asistida sobre temas CLAVE: “Tu propuesta de valor” - “Pitch de ventas” - “Cierre de acuerdos” con una
orientacion tedrica y reflexiva y gran apoyo sobre material de uso practico durante y después de la experiencia.

Test de confianza. ..
Aplicada a las ventas y el trabajo en red

- P_ro_pt_legta_ df Ya!o r e En una instancia de negociacion o presentacion de
...................... productos/servicios (networking, negocios, oportunidades). ..
Describe b s dealdamentepole. | ; toma en cuenta este checklist:

r " o L
;Quién es fu Cliente? [ owbptkmiptbe el

« Tu interlocutor jes lo que parece? (INTRODUCCION - PRESENTACION - PITCH)
* ;Manifiesta transparentemente sus verdaderas motivaciones, o debes intentar
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i Cuales necesidades
salisfaces?

i e otras
alternativas tiene?

iPor qué la
tuya es mejor?

gom

CONDICIONES SE RESPETARA EL FRECY) PIRLES FRIGICTES 0 SERVICIS SENPIE QUE- )

DE SATISFACCION
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e
SESION 1

-- NETWORKING #1

13:00 — 13:45

Primeras interacciones con pitch de ventas para
comenzar a poner en practica lo aprendido en las
clinicas.

Actividad: "Vacas y establos”
Trabajo en trios: ofertante-demandante-observador.
Evaluacion — feedback.
Captura de prospectos.
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Centro de Desarrollo
de Negocios Santiago,
17'y 30 de Julio.
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SESION 1

-- CIERRE

13:45 - 1400

f
i * Cierre:

'« Evaluacion (resultados - contactos)

) !« Prepara tus CITAS para la rueda de negocios (entrega de material)
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TAREAS INTER-SEMANALES:

@)

--- PREPARATE CON TU ASESOR!!

PREPARA Y MEJORA TUS OFERTA, CONFIRMA
TUS CITAS PARA LA RUEDA DE NEGOCIOS. Sigue
nuestro instructivo de TAREAS y apoyate en tu

consultor especializado.

CRISTIAN HORMAZABAL
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Tareas. Prepara tus ventas

Con una lista de contactos ohtenida durante la sesion 1, los
participantes recibirdn un material practico de apoyo para
avanzar en el proceso de venta.

El apoyo de nuestros consultores ayudara a mantener la
motivacion y la exigencia de lograr ofertas ganadoras.

/_

TAREAS (Material de apoyo)
Llama y contacta a tus clientes potenciales
Solicita informacion clave para personalizar
Verifica precios y condiciones

Clarifica tu plan de trabajo

Disefia una propuesta: personaliza.
Prepara una muestra: convence.
Concreta un encuentro y verifica.

consulting & partnership
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SESION 2: RUEDA DE NEGOCIOS

@)

2/ - EXPOSICION PERMANENTE EMPRESAS

ASISTENTES

« Trae un pendon y material publicitario para exponer ante todos los asistentes.
Presentaciones entre pares-competencia.
Encadenamientos comerciales segun actividades econdmicas

19 @Servicioscont g
@ www.con-tigo.com
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SESION 2: PREVIO A LA RUEDA DE NEGOCIOS

@ o __10.00 — 10:30: Charla motivacional e instrucciones

v’ Confianza
v’ Gestion de acuerdos. Contratos.

10:30 — 11:15: Encadenamientos

v" Presentacion Pitch de Venta (x5) pares
(encadenamientos comerciales)

11:15 — 11:30: Receso - Coffee

11:30 — 12:30: Speed Matching (parejas)

Acercamiento a clientes por reiteracion.
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Sesion 2: Rueda de Negocios

Division de la sala por “Rubros™ o “Actividades Economicas”.
Por ejemplo: Publicidad, Servicios para empresas, Servicios personales, Construccion.
En las mesas se programan las citas entre PARES de ofertantes y demandantes.

Mesa 3: Ind. Creativa
o] ~

= |

atworking+
ueda de Negoc®s

Mesa 1: Gastronomia

r )
qiil

Mesa 2: Tecnologia

Mesa 4: Servicios

Centro de Desarrollo de Negocios Estacion Central, 22 y 28 de Agosto.

con-tigo

consulting & partnership

® % 9
LLY.
‘E !' ) 58

Mesa 5: Turismo

i e

ar

Mesa 6: Comercios
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Propuesta economica

- PROGRAMA: “Mejora tus ventas: NETWORKING Y RUEDA DE NEGOCIOS”

Principales actividades:
- Charlas motivacionales

- Relatoria y coaching: 2 Dinamicas grupales con enfoque “desarrollo de
economia local”

- Relatoria y coaching: 3 Clinicas practicas: Propuesta de valor, Pitch de
Venta, Cierre de Negociaciones

- Disefio de materiales personalizados por asistente
- Coordinacion exhibicion interna entre asistentes
- Coordinacion general Rueda de Negocios

- PRECIO: $1.500.000 *

Forma de pago: 507 por adelantado + 507 al finalizar la actividad.

INCLUIDOS en el precio:*

CONVOCATORIA: Apoyo en comunicacion del evento:
Diseiio y contenidos para redes sociales. Creacion de
formulario de inscripcion online y categorizacion de
asistentes segin oferta y demanda.

SELECCION: Apoyo en seleccion de asistentes. Creacion
de directorio

RELATORIAS, COACHING. 2 relatores, 3 personal de apoyo.
Asistencia permanente.

INFORMES. Entrega de informe de resultados.

NO INCLUIDOS en el precio:*

ARRIENDO DE SALA

ARRIENDO DE MOBILIARIO

Imprenta de materiales de apoyo.

Coffee y alimentacion en general durante el evento
Arriendo de Proyector, pantalla, sonido en general.

Gastos de transporte, viaticos y alojamientos (fuera de RM)
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